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Jestesmy niezaleznym biurem doradztwa finansowego oraz transakcyjnego. Nasza dziatalnosé
obejmuje kompleksowe ustugi i rozwigzania pozwalajace firmom sta¢ sie wysoce wyspecjalizowanymi
i efektywnymi organizacjami biznesowymi. Realizujemy rozmaite alternatywne strategie inwestycyjne
kierowane do firm oraz klientéw indywidualnych.

Dla klientéw korporacyjnych, w ramach $wiadczonych ustug z zakresu Transaction Advisory
Services, nasza firma zapewnia, petng obstuge transakcyjng projektu inwestycyjnego, ktorego celem
jest wykup oraz potaczenie spotek kapitatowych. Prawidtowo przygotowana oraz zrealizowana
strategia wykupu, odbywa sie najczesciej wg ponizszego schematu, ktérego realizacja stanowi
usystematyzowanie oferowanych ustug.

Analiza wstepna (Initial Screening)

Podstawg do nawigzania wspétpracy jest wstepny kontakt przedstawicieli ESSLAR IB z menadzerami
firmy zamierzajgcej dokona¢ wykupu. W trakcie spotkania nalezy ustali¢ wyjsciowe parametry
transakcji, ktére nastepnie zostang poddane ocenie przez naszych doradcéw. Do przeprowadzenia
wstepnej analizy, niezbedne jest rowniez przekazanie pewnych informacji poufnych, zawierajgcych
niejednokrotnie raporty finansowe Inwestora oraz bilanse przejmowanej spotki.

List intencyjny (Term Sheet)

Na podstawie wynikow wstepnej analizy projektu inwestycyjnego oraz aprobaty kierownictwa
wzgledem przedstawionej oferty, opracowujemy list intencyjny. Zdefiniowane zostang w nim
podstawowe informacje o planowanej inwestycji oraz zadania dedykowane naszej firmie podczas jej
realizacji. List intencyjny obejmuje zazwyczaj, réwniez gtdbwne wnioski z poprzednich etapéw
prowadzonych dziatan. W przypadku, gdy przedstawiciele Inwestora wykazg zainteresowanie ofertg
oraz warunkami zawartymi w liScie intencyjnym rozpoczynamy wspotprace.

Finalna ocena przedsiewziecia (Financial and Operational Due Diligance)

Ostateczna analiza projektu pozwala Inwestorowi oceni¢ czy rzeczywiscie nabywa spodtke, ktora
powinna znalez¢ sie w jego portfelu badz zosta¢ wigczona do grupy.

Aby projekt inwestycyjny mégt zakonczyc¢ sie sukcesem, szczegolnie na tym etapie oczekujemy petnej
wspotpracy z przedstawicielami Inwestora. Model finansowania a takze szczegdétowa strategia wykupu
firmy, opracowana przez naszych doradcéw zostanie wraz z ofertg dla wiascicieli spdtki, przedtozona
Inwestorowi do ostatecznej oceny. W przypadku pozytywnej decyzji, rozpoczynamy procedure
uruchomienia finansowania projektu oraz nawigzujemy kontakt z wtascicielami przejmowanej spotki.

Negocjacje inwestycyjne (Investment Negotiation)

W trakcie catego procesu wykupu firmy, negocjacje z obecnymi udzialowcami sg bezwzglednie
najtrudniejszym oraz najwazniejszym jego elementem. To od pomysinego wyniku rozmoéw, zalezy
ostateczny sukces inwestycji. Nasza firma na tym etapie realizacji jest posrednikiem oraz mediatorem
miedzy wiascicielami a przedstawicielem Inwestora, ktéry niejednokrotnie pragnie pozostac w cieniu.

Finalizacja inwestycji (Deal Closing)

Finalizacja projektu inwestycyjnego nastepuje poprzez ztozenie podpiséw, na przygotowanym przez
naszg firme dokumencie, zawierajgcym szczegétowe warunki sprzedazy pakietdéw udziatow dla
Inwestora.

W ramach swiadczonych przez nas ustug, podejmujemy sie objecia zarzadu spodtek kapitatowych w
najbardziej skomplikowanych sytuacjach.



